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OPTIMIERUNG DER
BRANCHENSPEZIFISCHEN
SALES & OPERATIONS

PROZESSE

Ihre Herausforderungen

Sich schnell verandernde Nachfrage-
situationen und gleichzeitig hohe
Anforderungen an die Produktverfiigbarkeit
sind besondere Herausforderungen fiir
zahlreiche Industrien, wie etwa fur die
Konsumguterindustrie oder die Diskrete
Fertigung. Supply Chain Planer bewegen sich
stets in einem Spannungsfeld zwischen
volatilen Bedarfsplénen, Restriktionen in
Produktion und Beschaffung sowie der
jahrlichen Budgetplanung. Dabei hinterfragen
immer mehr Unternehmen ihre bisherige
prozessuale Aufstellung ausgehend von

mehr oder weniger voneinander unabhangigen
klassischen Verkaufs- und Beschaffungs-
prozessen in Richtung eines integrierten Sales
and Operations Planning Prozesses. Die
Ready-to-Run Ldsung it.sales and operations
planningR2R tragt dieser Entwicklung
Rechnung. Sie basiert auf der Cloud-L6sung
SAP Integrated Business Planning (SAP IBP)
und ermdglicht eine schlanke Prozess-
gestaltung mit optimaler Unterstitzung der
einzelnen Planungsaktivitaten.

= Erfassen Sie geplante Absatz- und
Aktionsmengen schnell, direkt und von
Uberall auch auf mobilen Endgeraten

= Planen Sie Aktionsmengen auf
unterschiedlichen Aggregationsstufen

= Haben Sie Ihr Produktportfolio stets im
Blick und erkennen Sie Schnell- und
Langsamdreher sofort

= Planen Sie Aktionsartikel friihzeitig, um
eine durchgehende Verfiigbarkeit am POS
sicherzustellen

= Nutzen Sie die systemische Prognose-
unterstitzung fur Produktneueinfihrungen,
Relaunches und Aussteuern alter Produkte

= Samtliche Absatzplaninformationen
konsolidiert an einem Ort
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= Erzeugen Sie einen unternehmensweit
abgestimmten Absatz- und Umsatzplan
und bleiben Sie gegenuber Jahresplan
auf Kurs

= Setzen Sie statistische Prognose-
verfahren gezielt zur Optimierung von
Prognosequalitat und Planungs-
aufwand ein

= Messen Sie die Prognosequalitat

= Gleichen Sie den geplanten Absatz
gegen Bestande und Kapazitaten ab,
erkennen Sie Chancen und Probleme
frihzeitig

= Schaffen Sie werksubergreifende
Bestandstransparenz und fuhren Sie
einen Abgleich gegen Bestandsziele
sowie Restlaufzeiten durch

= Erzeugen Sie eine langfristige
Einkaufsplanung und gewéahren Sie
Lieferanten Zugriff auf ausgewahlte
Plandaten direkt im SAP IBP

= Nutzen Sie Analysen und Dashboards

= Messen Sie die Performance Ihrer
Supply Chain und treffen Sie
Entscheidungen auf Basis von KPIs

Vorteile

= Rollierender Planungsprozess

= Integrierte, cross-funktionale Planung
von Absatz, Bedarf und Bestanden

= Optimierte Prozesse von Absatz-
prognose bis Produktionsplanung

= Frihzeitige Entdeckung von
Potentialen und Problemen in der
Supply Chain

= State-of-the-Art Planungssoftware fiir
Planung & Simulation

= Transparente Planungsprozesse fiir
mehr Effizienz

= Benutzerfreundliche, flexible
Oberflachen

= Erweitertes Reporting
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Flexible, Ubersichtliche und benutzerfreundliche Planungsoberflachen

Warum NTT DATA Business Solutions?

= Expertise: Langjahrige Branchenexpertise mit umfassendem
Projektwissen

= Schnell: Kurze Projektdauer, sofortiger Mehrwert

= Attraktiver Paketpreis: Transparente Kosten durch
Paketansatz & geringe Auswirkungen auf interne Ressourcen

= Erfahrung: Einfihrung durch erfahrene SAP IBP Beraterlnnen

= Umfassender Scope: Schulungen, Best Practise,
Prozessvorlagen und Auswahl an Reports, Dashboards & KPlIs

= Zukunftssicher: State-of-the-Art Planungssoftware fiir
Planung & Simulation

= Integration: Vordefinierte Datenintegration mit SAP ERP 6.0
EHP4 und SAP S/4HANA

= Ready-to-Run: Einrichtung, Anbindung an das SAP ERP oder

SAP S/4HANA System, Schulung der Key User & Go-Live

Highlights

Nachfrage- und Angebotsplanung auf der Grundlage
infiniter Kapazitaten

Analysen und Dashboards zu Absatzprognosen,
Beschaffungsplanung, Kapazitdtsauslastung
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Zeitreihenbasierte Integration von Daten aus
SAP ECC oder SAP S/4AHANA
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Berticksichtigung von Umsatz- und
Produktionsbudgetdaten

SAP.

Platinum
Partner

Portfolio- und
Aktionsplanung

Sales &
Operations
Planning
Management

Meeting

Taktische

Bedarfsplanung

Absatz-
und
Umsatz-
planung

Teilprozesse in it.sales and operations planningR2R

Paket
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Scope
Best Practice
Konfiguration

)

Projektdauer
Ab 90 Tagen

$

Preis
Ab 75.000 EUR*

*SAP Lizenzen sind nicht enthalten

Kontaktieren Sie uns, um mehr
uber das Paket zu erfahren:

anfrage-solutions-de@nttdata.com
» www.nttdata-solutions.com
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